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【活动时间】
2026年1月1日至2026年12月31日。

【活动内容】
成功推荐好友成为兴业银行新客户并达标指定层级，您和好友各获得奖励积点。层级标准详见“附则”。

【活动对象】
（一）推荐人需持有兴业银行借记卡（含II类账户）。
（二）被推荐人参与本活动前无兴业银行借记卡、存折、存单、II类账户，或参与本活动前的三个月在兴业银行的资产均为零。

【活动标准】
（一）被推荐人提交的姓名、手机号码等信息应与在兴业银行开卡时登记的信息保持一致。
（二）被推荐人为个人客户的，在成功登记活动信息的次月起的2个月均保持在白银及以上层级（包括黑金、白金、黄金或白银客户层级）的，确认为推荐成功，并按该期间内最高层级发放奖励积点。
（三）被推荐人为共享群组客户的，当同时满足以下条件时，确认为共享群组客户推荐成功，并按该期间达到的最高共享群组层级发放奖励积点：
1.共享群组内成员首次开户时间均在成功登记活动信息时间之后（含当天）。
2.在成功登记活动信息当月起的2个月内通过兴业银行手机银行App成功建立共享群组。
3.在成功登记活动信息次月起的2个月内共享群组层级保持在白银及以上层级（包括黑金、白金、黄金或白银客户层级）。
举例：客户1月收到好友发送的推荐客户赢好礼邀约并完成参与活动信息登记，且2月和3月均保持在白银及以上层级的，确认为推荐成功，并以客户1月、2月和3月份月日均资产评定的最高客户层级发放奖励积点。4月8日起客户可通过手机银行查询推荐结果。共享群组客户同理。

【活动奖励】
（一）推荐人每成功推荐一名被推荐人成为黑金、白金、黄金、白银层级客户（含共享群组客户），推荐人和被推荐人均可获得350、200、50、30奖励积点。
若推荐人为黑金及以上层级客户（以成功登记活动信息时的客户层级为准），每成功推荐一名被推荐人达标黑金层级，推荐人可额外获得150奖励积点（共计500积点），每成功推荐一名被推荐人达标白金层级，推荐人可额外获得100奖励积点（共计300积点），被推荐人奖励标准不变。
	被推荐人
达标层级
	推荐人（白金及以下）奖励
	推荐人（黑金及以上）奖励
	被推荐人
奖励

	黑金层级
	350
	500
	350

	白金层级
	200
	300
	200

	黄金层级
	50
	50
	50

	白银层级
	30
	30
	30


*2026年额外推荐积点奖励的活动时间为2026年7月1日-2026年12月31日，以被推荐人登记信息时间为活动参与时间。2026年1月1日-2026年6月30日登记参与活动的客户不享受额外推荐积点奖励。
（二）活动期内，推荐人成功推荐客户越多，奖励积点越多。每个自然年内每位推荐人奖励积点获取上限为50人次，超出部分不再发放推荐人奖励，被推荐人奖励标准不变。推荐人奖励积点获取顺序以被推荐人扫码登记时间为准。
客户作为被推荐人只能获取一次奖励积点，如被推荐多次，积点奖励将只发放给首位推荐人。
*2026年推荐人奖励获取上限的统计范围为2026年10月1日-2026年12月31日，在此期间每位推荐人奖励积点获取上限为50人次，以推荐人获取积点奖励到账时间为准。2026年1月1日-2026年9月30日期间到账奖励不纳入奖励次数限制统计之内。
（三）奖励积点于确认推荐成功的次月8日前由系统自动发放，客户可通过兴业银行手机银行App-我的-积点权益-借记卡积点，查看奖励积点获取明细。
举例：A客户（白金及以下层级）1月向新客好友B、C发出推荐客户赢好礼邀约，好友B、C当月接受邀请完成参加活动信息登记，且好友B、C在2月份和3月份均保持在白银层级及以上，期间好友B的最高层级达到黑金，好友C的最高层级达到白金，则A客户在4月份将获赠550（350*1+200*1）奖励积点。
D客户（黑金及以上层级）10月向新客好友E、F发出推荐客户赢好礼邀约，好友E、F当月接受邀请完成参加活动信息登记，且好友E、F在11月份和12月份均保持在白银层级及以上，期间好友E的最高层级达到黑金，好友F的最高层级达到白金，则D客户在次年1月份将获赠800（500*1+300*1）奖励积点。
【活动流程】
（一）下载兴业银行手机银行App
（二）点击首页“推荐客户赢好礼”活动
（三）发送推荐人海报至微信好友或朋友圈邀请好友等
（四）好友通过识别推荐人海报二维码填写参与活动登记信息
（五）成功推荐好友成为指定层级客户后获得奖励积点
（六）使用积点在手机银行兑换积点权益。

【活动声明】
（一）推荐人应确保被推荐人信息的真实性、准确性及其获取该信息的合法性；推荐人应当已经得到被推荐人的授权可向兴业银行披露该信息，且被推荐人同意兴业银行可根据该信息与被推荐人直接联系。
（二）被推荐人应同意兴业银行采集其在活动中登记的相关信息，以便完成本活动的参与、结果认定、活动奖励发放等相关事宜。
（三）若违反上述规定，推荐即视为无效，兴业银行保留停止发放活动奖励与收回活动奖励的权利。
（四）客户若作为被推荐人参加推荐客户赢好礼（MGM）活动的，在参加MGM活动期间，不重复参加兴业银行“兴成长-晋级有礼”活动。若未达MGM奖励标准的，后续可以继续参加“兴成长-晋级有礼”活动。
客户若作为推荐人参加MGM活动的，则可以同时参加“兴成长-晋级有礼”活动，达标后可获得相应活动积点奖励。
（五）本条款中“礼品”特指客户使用借记卡积点兑换的礼品。除适用法律另有规定外，兴业银行将配合“积点换礼”专区礼品供应商或生产商提供与礼品的质量、使用、维修或版权有关的事宜，任何有关礼品的质量、使用、维修或版权之责任，由相应的礼品供应商或生产商承担。礼品供应商或生产商联系方式可在商品详情页-商家信息栏查询。若客户需要，兴业银行可协助客户联系礼品供应商或生产商。
（六）所有与积点兑换礼品有关的税费由客户自行申报承担。
（七）推荐人如有恶意欺诈、舞弊情况的，兴业银行有权取消推荐人参加推荐客户赢好礼活动及获赠奖励的权利。
（八）部分营销活动与推荐客户赢好礼活动不可同时获得奖励，具体以营销活动细则为准。
（九）兴业银行零售条线网点营销人员不参与此次活动。
（十）兴业银行有权在中国法律允许的范围内修改、变更本活动条款及细则，并通过官方渠道公告。客户可通过兴业银行官方网站、兴业银行手机银行App等官方渠道查询条款或细则变更内容。
（十一）客户若对活动有任何疑问，请咨询兴业银行客户服务热线95561，或向您身边的兴业银行网点、您的理财经理/客户经理咨询。

【附则】
客户层级
客户层级根据客户上月在兴业银行的月日均评级金融资产计算评定。
金融资产
1.月日均综合金融资产，指每日综合金融资产余额加总后，按月份自然日总天数进行算术平均，各细项金融资产权重系数均为1。
2.评级金融资产，指综合金融资产各组成项目，按照不同权重加权汇总。其中储蓄存款权重系数为2，其他综合金融资产权重系数为1。
3.月日均评级金融资产，指当月每日评级金融资产余额加总后，按该月份自然日总天数进行算术平均。
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